
しかし、越境ECで成功するのは簡単なことではありません！
⽇本国内での販売と海外への販売とでは、商慣習や商品に対する価値観が⼤きく異なる場合があります。
越境ECの特徴をしっかり把握したうえで、

どんなものが売れるか？どの国で売ったらいいのか？
しっかりリサーチして戦略を⽴てることが重要です。

当セミナーでは越境ECを始めるために知っておくべきこと・注意すべきことなど、越境
ECを成功させるための10のポイントを、事例を交えながら解説します。

【日 時】 平成30年10月９日(火)
セミナー：17:30〜19:30 交流会：19:30〜20:30 (希望者のみ)

【講 師】 中小機構 国際化支援アドバイザー 村田光俊 氏
【会 場】 クリエイション・コア東大阪 北館3階 309号室 (東⼤阪市荒本北1-4-17)
【参 加 費】 無料 (交流会は別途1,000円) 【定 員】 30名
【申 込】 下記ＵＲＬから申し込み、⼜は裏⾯申込書をＦＡＸにてお送りください
ＵＲＬ： https://www.shinsei.pref.osaka.lg.jp/ers/input.do?tetudukiId=2018080033
【主 催】 MOBIO (ものづくりビジネスセンター大阪）、（独）中小企業基盤整備機構

申込み書は裏⾯をご確認ください

インターネットを活⽤した海外への販路拡⼤
〜越境EC（インターネット通販）を成功させるための１０のポイント〜

MOBIO ×中小機構近畿

こんな方に
おすすめ！

☑これから越境ECにチャレンジしたい！
☑越境ECを活用しているがうまくいっていない・・・

【予告】今後のEC関連セミナー ・中国EC：11/6（火）開催予定

日本市場は少子高齢化
・人口減少により
縮小が⾒込まれる。

世界主要国・地域の
EC市場は大幅に伸びており、
越境ECに対する関心も

高まっている。
一方

メンズのセレクトショップを国内ECサイト・実店舗（神⼾・⼤阪）
・越境ＥＣを連携させながら運営中。

前職の船井総研時代には、ネットショップとＷＥＢ集客のコンサルティングに
従事、現在は事業もやりながらコンサルティングも⾏う「実務型コンサルティン
グ」を展開中。現在、中小機構の国際化支援アドバイザーにて活躍中。

◆講師：村田光俊 氏

ECセミナー
第２弾！

https://www.shinsei.pref.osaka.lg.jp/ers/input.do?tetudukiId=2018080033


【１０月９日 MOBIO-Café インターネットを活用した海外への販路拡大

～越境EC（インターネット通販）を成功させるための１０のポイント～ 申込書】
FAX：06-6748-1062 福岡行

※ＨＰ： https://www.shinsei.pref.osaka.lg.jp/ers/input.do?tetudukiId=2018080033からもお申込みいただけます。
※交流会は19:30より、交流スペースにて立食・軽食スタイルで開催します。（会費1,000円）

※ご記入いただいた個人情報は、主催者間で共有するとともに、当日配付する参加者名簿（企業名・
氏名・PR)作成、当日の受付・連絡、問い合わせへの回答といった連絡、本事業の円滑な遂行及び改
善のための分析、中小機構およびMOBIOが実施する施策等の提供等、本イベントの目的及び今後の
調査のために使用し、他の目的には使用しません。

●交通アクセス

▶電車をご利用の場合
・地下鉄中央線長田駅3番出口から
北東に徒歩10分
・近鉄けいはんな線荒本駅1番出口
から北西に徒歩5分

※専用駐車場がありませんので
公共交通機関をご利用ください。

●ＭＡＰ

※氏名、事業所名、参加者PRは、当日参加者へ配布します。

参加者氏名
(フリガナ)

事業所名
部署・役職

所在地

（〒 - ）

業種・業務内容

資本金

従業員数

電話番号 （ ） － E-mail

FAX番号 （ ） － 交流会 □参加する □参加しない

参加者ＰＲ

https://www.shinsei.pref.osaka.lg.jp/ers/input.do?tetudukiId=2018080033

