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市場拡大には、広告・宣伝や営業力の拡大が有用です。しかし、どちらも費用がかなりかかり、

中小企業にとってすぐに取り得る戦略ではありません。 

ところで、近年、自社の技術などを標準化し、市場を大きくするという標準化戦略が着目され

つつあります。 

本セミナーでは、長年、日本弁理士会技術標準化委員会において標準化について研究している

弁理士の田中聡先生（ポプラ国際特許事務所 所長）を講師としてお迎えし、 

① 標準化戦略を取ると、なぜ市場が拡大するのか、 

② 小さな企業でも、自社の技術などを標準化することができるのか、 

③ 標準化した後、他社との差別化をどのように図るのか、 

  について説明していただききます。 

また、セミナー後の交流会にて、講師へのご質問や簡単なご相談も 

可能です。 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 
 

「インターネット」または「FAX（下記申込書に記載）」 
                   ※インターネットは、問合せ先のホームページにアクセスしてください。 

ものづくりビジネスセンター大阪（南浦・藤原）ＴＥＬ：06（6748）1052 

                      

から「MOBIO Cafe 開催案内」をご覧ください。 

                                       
 
 
 
  
ＦＡＸ０６－６７４８－１０６２ ※お一人ずつお申し込みください。切り取らずこのままＦＡＸして下さい。 

参加者氏名  
企 業 名 

部署・役職 
 

電話番号  ＦＡＸ番号  

e-Mail  

住  所 
〒 

 

交 流 会 □ 参加する   □ 参加しない 

※ 交流会は 20:00 より、交流スペースにて立食・軽食スタイルで開催します。（会費１，０００円） 

なお、ＭＯＢＩＯからセミナーに関する連絡をすることがあります。 

小さいオンリーワンものづくり企業ができる 

市場拡大と占有率アップ 

 

http://www.m-osaka.com 

お申し込み 

お問合せ先 

MOBIO CHECK

! 

参加申込書 

◆日時  平成28年11月22日（火） 

        １８：３０～２０：００（セミナー）  ２０：００～２１：００（交 流 会） 
 

◆場所   ものづくりビジネスセンター大阪  

(MOBIO)北館３階 309号室 
東大阪市荒本1-4-17（近鉄けいはんな線「荒本駅」下車５分） 

参加費無料 

経営者の方、必見 


